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En Tienda Registrada entendemos que el canal TAT continua siendo el canal predilecto de los hogares de niveles
socioeconomicos bajos. Las tiendas ofrecen proximidad geografica, venta a granel y relaciones mas cercanas y
duraderas entre el comerciante y el consumidor creando conexiones mas alla de lo transaccional.
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Informacion enero — diciembre 2024 en las canastas del consumidor.

*Frecuencia de compra es el promedio de tickets tienda al mes.

Distribucion del gasto
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Mix en valor - enero-diciembre 2024

Portafolio promedio por tienda

La gran diversidad de productos/ precios, ubica a la tienda en ese lugar de gran exposicion para los fabricantes. Una
tienda en promedio al mes vende:
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Informacion enero — diciembre 2024

Buenas practicas en el canal 2024
1. LA LLEGADA AL CANAL

La llegada al canal es uno de los retos mas relevantes de los fabricantes, ya que el tendero no solo espera promociones
y buenos precios, si no que adicional quiere cumplimento en sus pedidos, reposicion en los productos, descuentos, etc.
Desde la llegada al canal estos son algunos de los casos de éxito para robustecer el portafolio y posicionar lanzamientos

en el canal:
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Productos de desembolso alto como Las innovaciones (lanzamientos), ingresan Alianzas con distribuidores fuertes, que
amarre para un descuento adicional a como regalo o amarre de otro producto. Asi no son competencia sino complemento.
los de menor desembolso. aseguran llegada del portafolio completo.

Algunos fabricantes, con el incremento de precios del impuesto saludable, se vieron en la necesidad de cambiar sus
estrategias. Unas de las mas comunes fue cambiar el gramaje de sus productos: menor cantidad por el mismo precio.
En gomas, una de las categorias mas vendidas de confiteria, los resultados fueron muy positivos, estos fueron los

cambios que se hicieron:
m0-55GR m56-70GR m76-85GR = 86-100GR

Tamano de 76-85 gr. i
sale de la categoria Tamaiio de 56-70 gr.
fortalece la categoria
%
.

ene feb mar abr may jun jul ago sep oct nov dic
Mix en unidades por tamanos categoria GOMAS enero — diciembre 2024

3. APALANCARSE EN PRODUCTOS LIDERES

Algunas marcas que tienen un lugar especial en el corazéon de los consumidores crean productos respaldados por su
nombre, lo que fortalece su posicionamiento, amplia la oferta y genera confianza en las personas. Un ejemplo de esto
es el caso de Dersa con jabon Rey.
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